TAYDENNYSASIAKIRJA CORONARIA OY:N 4.9.2019 PAIVATTYYN TARJOUSASIAKIRJAAN
KOSKIEN PAKOLLISTA JULKISTA OSTOTARJOUSTA KAIKISTA SILMAASEMA OYJ:N
LIIKKEESEEN LASKETUISTA JA ULKONA OLEVISTA OSAKKEISTA

9.9.2019

OSTOTARJOUSTA EIl TEHDA SUORAAN EIKA VALILLISESTI ALUEILLA, JOILLA SEN TEKEMINEN OLISI LAINVASTAISTA, EIKA
TARJOUSASIAKIRJAA TAI SIIHEN LIITTYVIA HYVAKSYMISLOMAKKEITA LEVITETA TAI VALITETA EIKANITA SAA LEVITTAA TAI
VALITTAA MILLAAN TAVALLA, KUTEN POSTITSE, TELEFAKSITSE, SAHKOPOSTITSE TAl PUHELIMITSE TAIKKA MILLAAN
MUULLAKAAN TAVALLA, ALUEILLE TAI ALUEILTA, JOILLA SE OLISI LAINVASTAISTA. OSTOTARJOUSTA EI ERITYISESTI TEHDA
EIKA TATA TARJOUSASIAKIRIJAA SAA MISSAAN OLOSUHTEISSA LEVITTAA YHDYSVALLOISSA, KANADASSA, JAPANISSA,
AUSTRALIASSA, ETELA-AFRIKASSA TAlI HONG KONGISSA EIKA MILLAAN MUILLA ALUEILLA, JOILLA TAMA oOLlISI
LAINVASTAISTA.

Coronaria Oy ("Tarjouksentekija” tai "Coronaria”) tdydentdd 4.9.2019 péivattya tarjousasiakirjaa ("Tarjousasiakirja”)
arvopaperimarkkinalain  (746/2012) 11 luvun 11 8n 4 momentin mukaisesti seuraavilla tdmédn asiakirjan
("Téydennysasiakirja”) tiedoilla:

Tarjouksentekija korjaa Tarjousasiakirjan tietoa koskien tarjousvastikkeen preemiota tarjousvelvollisuuden syntymista
edeltdavan kuuden (6) kuukauden ajanjakson kaupankayntimaarilla painotettuun keskikurssiin. Tarjousasiakirjassa todetaan
tarjottavan vastikkeen olevan noin 17,8 prosenttia korkeampi kuin tarjousvelvollisuuden syntymista edeltdvan kuuden (6)
kuukauden ajanjakson kaupankayntimaarilla painotettu keskikurssi. Tarjouksentekija korjaa Tarjousasiakirjan kantta seka
kohtaa 2.2 muuttamalla seuraavat alleviivatut ja lihavoidut kohdat Tarjousasiakirjan mainittuihin kohtiin:

e  Tarjousvastike on noin 10,4 prosenttia korkeampi kuin tarjousvelvollisuuden syntymistd edeltdvan kuuden (6)
kuukauden ajanjakson kaupankdyntimaarilld painotettu keskikurssi, noin 9,4 prosenttia korkeampi kuin
tarjousvelvollisuuden syntymista edeltdvan kolmen (3) kuukauden ajanjakson kaupankdyntimaérilld painotettu
keskikurssi ja noin 7,5 prosenttia korkeampi kuin Osakkeen péa&tdskurssi Nasdaq Helsingissa 15.8.2019 eli
viimeisend kaupankayntipdivand ennen tarjousvelvollisuuden syntymista.

e  Osakekohtainen Tarjousvastike on 6,00 euroa jokaisesta Osakkeesta, mika vastaa noin 10,4 prosentin preemiota
verrattuna Yhtion Osakkeiden kaupankéyntiméarilld painotettuun keskikurssiin Nasdaq Helsingissa kuuden (6)
kuukauden ajalta ennen tarjousvelvollisuuden syntymistd ja noin 9,4 prosentin preemiota verrattuna
kaupankéyntimé&arilla painotettuun keskikurssiin kolmen (3) kuukauden ajalta ennen tarjousvelvollisuuden
syntymistd. Osakekohtainen Tarjousvastike vastaa noin 7,5 prosentin preemiota verrattuna Yhtién Osakkeiden
paatoskurssiin (5,58 euroa) Nasdaq Helsingissd 15.8.2019 eli viimeisend kaupankéayntipdivdnd ennen
tarjousvelvollisuuden syntymista.

Lisaksi Tarjouksentekija tdydentad Tarjousasiakirjan kohtaa 4.1 lisdédmalla Tarjousasiakirjaan Silmaasema Oyj:n 16.8.2019
paivatyn porssitiedotteen “Silmaasema Oyj: Silmaaseman uusi strategia ja paivitetyt taloudelliset tavoitteet — uudistamme
nékemisen markkinaa kannattavasti kasvaen”. Porssitiedote liitetd&n kokonaisuudessaan Tarjousasiakirjan Liitteeksi D.

Tarjousasiakirja on saatavilla edelld mainituin tdydennyksin ja muutoksin 9.9.2019 alkaen.

Finanssivalvonta on hyvdksynyt tdmén suomenkielisen Té&ydennysasiakirjan, mutta ei vastaa tdssd esitettyjen tietojen
oikeellisuudesta. Finanssivalvonnan hyvéksymispaatoksen diaarinumero on FIVA 21/02.05.05/2019.
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Silmaaseman uusi strategia ja paivitetyt taloudelliset tavoitteet
— uudistamme nakemisen markkinaa kannattavasti kasvaen

Silmaaseman hallitus on tdndan vahvistanut yhtion strategian ja taloudelliset tavoitteet vuosille
2020-2022. Lisaksi yhtion hallitus vahvisti paivitetyn osinkopolitiikan.

Silmaaseman tavoitteena on kehittya strategiakauden aikana asiakkaan halutuimmaksi hyvan
nakemisen kumppaniksi, joka kokonaisvaltaisesti huolehtii hdnen muuttuvista tarpeistaan seka
tarjoaa sopivimpia ratkaisuja hyvaan nakemiseen eri ikdkausina, eri ymparistdissa ja tilanteissa
seka kaikissa silmaterveyden ongelmissa.

Yhtion strategisia kasvun ja kannattavuuden kulmakivia ovat: asiakkaan ykkdsvalinnaksi ja
silmaterveyden johtavaksi asiantuntijaksi kehittyminen, ndkemisen markkinan uudistaminen ja
kasvattaminen seka suorituskyvyn ja tuottavuuden parantaminen.

Silmaaseman taloudelliset tavoitteet kaudelle 2020-2022

« Markkinoita nopeampi liikevaihdon kasvu
» Kayttokate yli 20% liikevaihdosta

« Kasvava osakekohtainen tulos (EPS)

« Vuosittain kasvava osinko

Taloudelliset tavoitteet kuvaavat yhtion nakemysta arvonluontimahdollisuuksista vuoden 2022
loppuun ulottuvalla strategiakaudella. Silm&asema ei pida taloudellisia tavoitteita
tulosohjeistuksena yhdellekaan vuodelle.

Silmaaseman tavoitteena on vahva kannattavuuden kasvu sekd Suomen nakemisen ja
silmaterveyden markkinaa nopeampi liikevaihdon kasvu, mika talla hetkella tarkoittaisi
Silmaaseman liikevaihdon yli 4 vuotuista prosentin kasvua.

Paivitetyn osinkopolitikan mukaan Silmaaseman tavoitteena on kasvattaa jaettavan osingon
maaraa vuosittain huomioiden yhtion taloudellinen tilanne, rahoitusasema seka strategian
toteuttamisen edellyttamat investointitarpeet.

Strategian pohjana uusi ndkemys asiakkaasta

Silmaaseman uuden strategian Iahtékohta on ihmisten yksildllisten ja muuttuvien ndkemisen
tarpeiden nostaminen liiketoiminnan keskiéén. Strategiakauden tavoitteena on kehittya
asiakkaan halutuimmaksi kumppaniksi, joka kokonaisvaltaisesti huolehtii nakemisen
muuttuvista tarpeista ja tarjoaa sopivimpia ratkaisuja hyvaan nakemiseen eri ikakausina, eri
ymparistdissa ja tilanteissa seka kaikissa silmaterveyden ongelmissa.

Silmaasema on muita alan toimijoita paremmassa asemassa vastaamaan hyvan nakemisen
tarpeisiin. Silld on markkinoiden ainoa optisen kaupan ja silmasairaalapalvelut yhdistava
tarjoama seka kyky asiakkuuksien aktiiviseen hoitoon, yksilolliseen palveluun ja jatkuvaan

asiakaskohtaamisten kehittamiseen. Strategiakaudella korostuvat nopea kyky tunnistettujen
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kasvumahdollisuuksien konseptointiin ja kaupallistamiseen seka kyky tunnistaa ja ottaa
kayttdon uusia teknologian ja digitalisaation synnyttamia mahdollisuuksia toiminnassa.

Asiakkaan ykkosvalinta

Silmaaseman tavoitteena on hyddyntdad Suomen kasvavan optisen alan ja
silmaterveydenhuollon markkinan synnyttamat mahdollisuudet taysimaaraisesti ja olla yha
useamman asiakkaan ykkosvalinta. Tata tukevat Silmaaseman pitkajanteisesti rakennetut
vahvuudet: osaava henkildstd, ainutlaatuinen palvelutarjoama seka kattava palveluverkosto.

Silmaasema pyrkii vahvistamaan asemaansa asiakkaan eldmassa keskittymalla asiakkuuksien
systemaattiseen ja aktiiviseen johtamiseen seka tahan liittyvien kyvykkyyksien vahvistamiseen.
Strategiakaudella nostetaan huomattavasti kykya hyddyntaa dataa ja analytiikkaa vastuullisesti
muun muassa asiakaskokemuksen parantamiseksi ja palvelupolkujen kehittdmiseksi.
Silmaaseman asemaa asiakkaan luotettuna hyvan nakemisen brandina vahvistetaan

edelleen.

Ndkemisen markkinan uudistaminen ja kasvattaminen

Silmaasema tavoittelee Suomen optisen alan ja silmaterveyden markkinaa nopeampaa
likevaihdon kasvua. Kasvua tavoitellaan nykyisten tuotteiden ja palveluiden myynnin
kasvattamisen kautta, uusia kasvuaihioita hyddyntamalla seka liiketoiminnan maantieteellista
painotusta kehittamalla.

Kasvuaihioiden yhteisia nimittavia tekijoita ovat tarjottujen silmaterveys- ja muiden palveluiden
laajennukset, uudenlaisten asiakassegmenttien ja myyntikanavien tarkastelu seka voimakas
digitaalisuuden hyddyntaminen. Maantieteellistd painotusta kehitetdan aktiivisesti vastaamaan
voimakkaasti Suomessa etenevaa kaupungistumista ja ostovoiman keskittymista
kasvukeskuksiin, toisaalta digitaalisuus mahdollistaa jatkossa palveluiden tuottamisen
paikkariippumattomasti. Kansainvalisia kasvumahdollisuuksia arvioidaan strategiakauden
loppupuolella.

Suorituskyvyn ja tuottavuuden parantaminen

Vuonna 2018 kaynnistetty Silmdaseman toimintamalli- ja tietojarjestelmauudistus tukee
liiketoiminnan kannattavuuden ja tehokkuuden paranemista strategiakaudella. Suorituskyvyn
parantumista tavoitellaan kehittamalla verkostomaisen liiketoiminnan prosessien tehokkuutta
seka uudistamalla myynti- ja ketjuohjausta. Korkean laaketieteellisen laadun omaavassa
silmasairaalatoiminnassa keskitytdan toiminnallisen huippulaadun saavuttamiseen seka
silmalaakareiden yhteistydmallin uudistamiseen. Liiketoiminnan kiinteiden kustannusten
hallinta muodostaa pohjan tuottavuuden jatkuvalle parantamiselle.

Paaomamarkkinapaiva

Silmaaseman strategiaa ja sen toimeenpanoa kasitellaan yksityiskohtaisemmin Helsingissa
18.9.2019 institutionaalisille sijoittajille jarjestettavassa padomamarkkinapaivassa seka muissa
sijoittajatapaamisissa tulevan syksyn aikana. Padomamarkkinapaivan esitykset ovat saatavilla
tilaisuuden jalkeen yhtidn internet-sivuilla osoitteessa
http://company.silmaasema.fi/fi/CMD2019

SILMAASEMA OYJ

Jussi Salminen
toimitusjohtaja

Lisatietoja antavat

Toimitusjohtaja Jussi Salminen, puh. 040 834 5818
Talousjohtaja Sari Nordblad, puh. 050 552 7247

Viestinta- ja sijoittajasuhdepaallikkd Mikko Merisaari p. 050 521 4055

Silméasema on kotimainen yritys, joka tarjoaa maanlaajuisesti kaikki ndkemisen ja
silméterveyden tuotteet ja palvelut. Silmdasema on Suomen suurin yksityinen silméleikkauksia
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tarjoava silmésairaalaketju seké toiseksi suurin optikkoketju. Silmdasema-ketjulla on ldhes 150
myymélaé ja 14 silmésairaalaa Suomessa seké yhdeksén myyméléaé Virossa. Silmdasema-
ketjun palveluksessa tyéskentelee yli 1 000 nédkemisen ja silméterveyden ammattilaista.
Silmdasema-konsernin liikevaihto vuonna 2018 oli 122,9 miljoonaa euroa ja oikaistu kédyttbkate

11,8 miljoonaa euroa.

Viestin lahettdja Company News System, www.nasdagomxnordic.com/news
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